
u xxxx能让您的资金得到安全的保障，就像为资金建立了安保系统：

u 第一是收益保障，这款产品收益固定，不因银行降息股市下跌而影响您的收益；

u 第二是权益保障，能让您的生意资金与个人资金安全分离，让您实现专款专用；

u 第三是法律保障，法律规定保险公司不能解散，您可以放心地进行长期投资规划。 

u 所以一直以来，保险理财被誉为全球公认的财富保全最佳方案，xxxx是您稳健投资的绝佳选择！

资产安全



u 养老
u 客户需求点：老龄化社会的需求，客户养老刚性需求

u 话术：张总，您看中国老龄化问题越来越严重，未来我们靠谁养老呢？

靠子女？靠政府？只有靠我们自己，我们要为未来的自己准备一笔数目

明确的、贴有法律标签的专属养老金，xxxx就是我们公司推出的一款至

尊养老保险:

  

意义功用



u 子女教育
u 客户需求点：子女教育问题和婚嫁问题

u 话术：张总，您看你孩子20年后结婚要买房、买车，到时候都是大笔

的钱，而且那些钱肯定不是那个时候才挣的，一定是现在就开始交的。

我们公司的XXX就是一款专属的少儿险，只要现在购买：

  

意义功用



u 财富传承
u 客户需求点：有资金掌控权，想拥有保单专属权益，能留一笔大资金传承。

u 话术：张总，拥有xxx，您就拥有了保单专属掌控权！对比传统保单，返还资

金进入鑫账户后，投保人可灵活掌控一切账户资金！所以说，它确保了您的

专属权益，给谁买，您都获益！如果您现在购买：

u 通过财富翻倍增值和合法的税务规划，能完美地帮您实现财富传承的愿望！

意义功用



保险，没钱

            有钱没钱是相对的，你今天可以跟我说没钱，将来老了给谁说没钱？现在能交就交点，

现在多交点，将来就轻松点，再说又不是买房动不动几十万、上百万，这个产品1万能交，

2万也能交，20年后就是20万，20年后一下拿出20万很难，但是现在1年交2万，觉不着

就给自己留了20万。你看投保人写你可以吗？



交得太多了，年年买年年买 

        银行里的钱要不要年年交？有的人不仅年年交，还会月月交！而且交得越多越好，为什

么？不就是希望将来老了、病了、孩子读书、买车买房……有钱用吗？有钱就会不难为，有钱

就会有底气。保险账户里的钱就是你的钱，就是用来解决你人生当中将来这些问题的。

         交得多领得多，谁还嫌家里的钱交得多啊？多了不羡慕，少了不嫌弃。是交钱又不是花

钱；是给自己交钱，又不是给别人交钱。 



回家商量商量

             商量啥呢？你交钱你做主。你可以先交进来再回家商量。如果同意交，你看你已

经享受了保障和收益。如果不同意，我把保费一分不少退给你，你又没有损失，还免

费享受了10天的保障，你看是先交2万还是交3万？

             交5万要商量，那交4万呢？3万呢？2万呢？要不然把不商量的1万先交进来，20

年后就是20万，你爱人夸你都来不及！你看住址写哪里？（你看受益人写谁？）



20年，时间太长了 

             不管把钱交银行还是交哪里，只要交进去，就开始用时间赚钱了，时间越长，收

益越高！交钱不也得一年一年交吗？

             20年后你**岁，可以当养老；你孩子**岁，也可以用作创业金。今天不交，将来

钱从哪儿来？如果不强制交，还像以前那样随随便便交，你觉得能交下钱吗？

             小钱交进去，大钱领出来；领钱交进去，整钱取出来。你看100万养老金够吗？

 



20年后钱也不值钱了

如果20年后钱不值钱，请相信放哪儿都不值钱。

正因为20年后钱不值钱，我们今天才要交下更多的钱，因为钱多总比钱少强，

钱少总比没有强对吧？你看你未来希望留下100万养老金还是200万呢？



不如做生意合适

           你这样讲我也能理解，请问做生意挣钱为了啥？不都是希望将来过得更好吗？现在的

生意好做吗？你做生意你比我更清楚，现在大环境都不是太好，你现在的生意好我相信，能好

多少年呢？谁也不知道对吗？趁着生意好的时候给自己的将来多准备点不好吗？你看先交8万

还是10万？

保险就像战士上战场时多个防弹衣，生意场上多个保护。要想立于不败之地，就要未

雨绸缪。有准备不一定成功，没有准备一定失败。你看用你的名字交还是用孩子的名字交？

            






